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PROGRAMA ASIGNATURA 

ESCUELA DE ADMINISTRACIÓN Y NEGOCIOS
INGENIERÍA COMERCIAL
I. IDENTIFICACIÓN
	Nombre: Emprendimiento y Fondos Concursables

	Código: Por definir
	Créditos: 04
	Créditos SCT: 06

	Prerrequisitos: 136233 Administración Estratégica I (Plan 2014).  Política y Estrategia de Negocios I 136029 (Plan 2005)

	Modalidad:  Presencial
	Calidad:  Electivo Profesional
	Duración: Semestral

	Semestre en el plan de estudios: 
	Ingeniería Comercial – 3511 - Semestre  9° y 10°

	Trabajo Académico :10 horas

	Horas Teóricas:  02      Horas Prácticas:  03    Horas Laboratorio:  0    Horas de otras actividades: 0

	Docente responsable: José Coloma Canales / Manuel Novoa Olivares

	Duración : 17 semanas 

	Fecha modificación de programa: Enero 2018


II. DESCRIPCIÓN: 
Esta asignatura es un espacio de aprendizaje interdisciplinario e interactivo para desarrollar una cultura que estimule habilidades emprendedoras. Se hará una revisión de esquemas de trabajo que permita abordar de manera racional el proceso de puesta en marcha y gestión de un emprendimiento. Además se pretende entregar herramientas a los estudiantes para postular en forma exitosa a fondos concursables, tanto públicos como privados.
Esta asignatura contribuye al desarrollo de las competencias de egreso del alumno:
· Desarrollar la propia empresa.
· Desarrollar e implementar estrategias competitivas.
· Trabajar en equipos interdisciplinarios.
· Crear, innovar y emprender.
· Utilizar tecnologías de la información y la comunicación.
· Comunicarse con efectividad en forma oral y escrita.
III. RESULTADOS DE APRENDIZAJE ESPERADOS
Al finalizar la asignatura con éxito, los estudiantes deberían ser capaces de:
R1. Conocer los principales aspectos de una cultura del emprendimiento
R1. Identificar y analizar oportunidades de negocio reales e innovadoras
R3. Conocer métodos de pensamiento para fomentar la creatividad y el pensamiento innovador en la formación de empresas y solución de problemas aplicado a la realidad Chilena.
R4. Desarrollar un modelo de negocios viable 
R5. Presentar oportunidades de negocio de manera convincente 
R6. Elaborar  un plan de negocios y presentarlo de la mejor manera
R7. Desarrollar un producto mínimo viable (PMV)
R8. Realizar presentaciones efectivas
R9. Conocer los diferentes instrumentos de postulación a proyectos que existen.
IV. CONTENIDOS
1. El entorno de innovación y emprendimiento.
a. Definiendo  innovación y su importancia .
b. Definiendo Emprendimiento
c. ¿Qué es el ecosistema de la emprendimiento?
d. Entendiendo el modelo de innovación y emprendimiento en Chile.
2. Presentaciones efectivas y Pitch. Métodos y técnicas 
a. Importancia de una buena presentación
b. Como estructurar una presentación
c. Como preparar apoyos visuales efectivos, herramientas y técnicas
d. Como dar una presentación
e. Estructura de un Pitch, Power Pitch
3. Postulación a fondos concursables
a. ¿Qué es un fondo concursable?
b. Tipos de fondos. Entendiendo el vocabulario de las postulaciones.
c. Análisis de casos prácticos en Chile. Capital Semilla CORFO y PRAE CORFO. 
d. Postulando a un fondo, pro y contra de los fondos.
4. Emprendimiento con base en Lean Startup
      a. Principios del Método Lean Startup
b.
Empatía con clientes y usuarios
c.
Validación del modelo de Negocios
d.
Producto mínimo viable
e.   Acelerando con Lean Startup
f.
Demo Day
V. METODOLOGÍA
1. Clases expositivas: El docente entrega el contenido a través de una clase expositiva incorporando ejemplos prácticos y didácticos que permiten una mejor comprensión.
2. Trabajos prácticos: Los alumnos desarrollan trabajos de investigación en terreno encargados por el docente y con el conocimiento necesario para desarrollarlos. De ser requerido los alumnos deben presentar los resultados.
3. Análisis de casos: El docente entregará casos empresariales de estudio relacionados con el contenido entregado en las clases expositivas. Los alumnos deben analizar el caso y exponerlo en clases.
Proyecto: Se desarrollará un proyecto a lo largo de todo el semestre que irá introduciendo los contenidos aprendidos con presentaciones que permitan validar el conocimiento aplicado. Algunos de los entregables que se pretende obtener con éste trabajo serán: Modelo de Negocios, Plan de Negocios y un Producto Mínimo Viable.
VI. EVALUACIÓN
	Evaluación
	Tipo
	Fecha
	Ponderación

	Evaluación 1
	Certamen 1
	
	20%

	Evaluación 2
	Certamen 2
	
	20%

	Evaluación 3
	Prácticos y casos
	
	30%

	Evaluación 4
	Trabajo grupal + exposición
	
	30%


· Las notas van de 1 a 7, el 4 se calcula al 60% de exigencia. La nota final de la asignatura se obtiene calculando un promedio ponderado de acuerdo a la tabla. En caso de ser igual o superior a nota 4.0 el alumno aprueba el curso, en caso de ser inferior a nota 4.0, el alumno tiene el derecho a rendir una evaluación de recuperación (examen).
· La evaluación de recuperación (examen, 40% sobre el promedio ponderado de la asignatura) se realizará en fecha por definir.
· La asistencia a los certámenes es obligatoria, solo se tomarán pruebas pendientes si el estudiante ha presentado un certificado médico visado por el Servicio Médico de la Universidad de Concepción. 
· Con respecto a la revisión de certámenes sólo será posible en el horario de atención fijado por el profesor.
· La nota final de la asignatura se obtiene de la ponderación de las cinco notas finales en los porcentajes previamente señalados. En caso de que esta sea igual o superior a 4.0 el alumno aprueba el curso, en caso de que esta sea inferior a 4.0, el alumno tiene derecho a rendir una evaluación de recuperación en las fechas programadas por la carrera.
VII. BIBLIOGRAFÍA Y MATERIAL DE APOYO
· Roberto Musso, Germán Echecopar (2012). “El Valle de la Muerte”
· Eric Ries (2012). “El Método Lean Startup” 
Bibliografía complementaria
· Peter Drucker (2008). “La disciplina de la innovación”
· John Kotter (2006). “Nuestro tempano se derrite”.
· Suárez Mella, Rogelio Pedro, Rosa Betancourt, Lianny de la, Jiménez Valero, Bisleivys (2009). El desafío de la Innovación. Chile:  Editorial Universitaria. 
VIII. OTRAS CONSIDERACIONES
Para todo aspecto administrativo de la asignatura debe apegarse al Reglamento General de Docencia de Pregrado de la Universidad (presente en su agenda) y al documento de Políticas de Docencia de la EAN (presente en la sección comunicados de INFODA).
IX. OTROS
Horario de clases:
Teórica:
Lunes de 16:15 a 18:00
Práctica:

Martes de 10:15 a 13:00
Horario de atención alumnos:
Martes de 17:00 a 18:00
Miércoles de 11:00 a 12:00
Email: josecoloma@udec.cl / mnovoa@udec.cl 
Skype: J.Coloma
Hangout: josecoloma506 / mnovoa
